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Zit u goed voor Serious Request? 
 

 
 
Het Glazen Huis van 3FM staat op de 

Grote Markt in Groningen. COS 

Groningen en Megavista uit Assen 

bieden u met de Stop Malaria Stoel 

een unieke kans om het doel Ð

malariabestrijding- van de actie te 

steunen.  

 

Van de !  99,00 die u betaalt, gaat  

!  35,00 naar het Rode Kruis dat zich 

inzet om de overdracht van malaria 

aan te pakken.  

 

Zet nœ de stoel van duurzaam karton 

in uw bedrijf, winkel of wachtkamer, 

zodat uw gasten of bezoekers er hun 

bijdrage in kunnen storten. De 3FM 

actie loopt tot eind december.  

 

Voor meer informatie en bestellen: 

Megavista  0592 407 615  

www.megavista.nl  

www.cosgroningen.nl  

 RESERVEER SNEL UW KAARTEN!

Wanneer ben je op het 
ondernemerspad gegaan?
In 2007 ben ik mijn onderneming gestart. 

Wat was je drijfveer om voor jezelf te 
beginnen? 
Zelfstandig ondernemerschap geeft mij 
de kans leuke en interessante dingen te 
doen en daarmee waarde toe te voegen 
voor bedrijven en mensen. Dit in combi-
natie met het zien van kansen in de markt 
en weten dat consultancy zo veel anders 
en beter kan.

Wat voor soort bedrijf heb je?
Vortex Consultancy B.V. is een landelijk 
opererende consultancymaatschappij.
Wij helpen onze opdrachtgevers bij het 
oplossen van hun bedrijfskundige vraag-
stukken. Het is onze missie ̀ to help our 
partners excel and to be an excellent 
partner'. Hieraan geven we invulling door 
middel van consultancy (organisatiead-
vies), projectmanagement en training & 
opleiding. Dus bedrijfskunde in de breed-
ste zin van het woord. Ook onze klanten-
kring is divers. Niet alleen voeren wij 
projecten uit voor grote multinationale 
bedrijven en voor overheidsinstellingen, 

maar we begeleiden veel startende on-
dernemingen en voorzien ze van advies, 
coaching en gebruik van ons netwerk.

Wat waren je doelstellingen bij de 
start en zijn ze gehaald? 
Prioriteit was het voor elkaar krijgen van 
onze plannen. Er lag een solide en rea-
listisch ondernemingsplan en het werd 
tijd om op eigen benen te gaan staan. 
Doordat we grote internationale banken 
tot onze klant konden rekenen, werd deze 
doelstelling al snel gehaald. 

Wat zijn je plannen voor de toekomst? 
Die zijn vooral gericht op groei en het 
uitbreiden van onze werkzaamheden. Wij 
werken aan het brengen van verandering 
en de beweging die noodzakelijk is men-
sen en organisaties te laten excelleren. 
Daarbij willen we de beperkingen van 
bestaande bureaus wegnemen. Op korte 
termijn staat het openen van een kantoor 
in Noord Nederland op het programma.

Tegen welke problemen ben je 
aangelopen bij de start?
Veel grote ondernemingen werken met 
zogenaamde prefered suppliers. Dat zijn 

ondernemingen die adviseurs en project-
managers mogen leveren. We hebben 
gemerkt dat het soms veel moeite en 
doorzettingsvermogen kost om die situ-
atie te doorbreken. 

Ben je voordat je een eigen 
onderneming begon, in loondienst 
geweest? 
Ja, ik heb een aantal jaren gewerkt voor 
twee internationale top 5 adviesbureaus. 

Zou je deze stap opnieuw nemen? 
Absoluut. Het geeft enorm veel voldoe-
ning te zien dat onze dienstverlening 
bijdraagt organisaties hun doelen te laten 
bereiken en dat mensen daar blij van 
worden. 

Heb je tips voor startende 
ondernemers? 
Zorg ervoor dat je duidelijk voor ogen 
hebt wat je wilt gaan doen en dat je een 
passende strategie hebt om dat te berei-
ken. Weet wat je sterke en zwakke punten 
zijn. Probeer niet alles zelf te willen doen, 
maar laat je ondersteunen daar waar je 
hulp nodig hebt. Wij zijn altijd bereid 
vrijblijvend een gesprek aan te gaan. 

In de rubriek Knooppunt Youngsters geven 

we startende ondernemers in de gemeente 

Groningen de kans zich te presenteren. In deze 

uitgave de beurt aan Vortex Consultancy B.V.

: Vortex Consultancy B.V.
: www.vortexconsultancy.com
: drs. H.W. (Wietse) Louwes
: Postbus 11057 - 9700 CB
: Groningen
: 31
: Autosport, snooker en voetbal
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